VENDAS para o PNAE

Vendas da Agricultura Familiar para o PNAE

Objetivo: O objetivo desta consultoria € promover junto a nossos clientes amplo conhecimento de todo
processo de venda no processo de aquisicdes da agricultura familiar pelos municipios, visando o
fortalecimento da producao local e a utilizagcao eficaz dos recursos publicos destinados ao Programa
Nacional de Alimentacao Escolar (PNAE).

Etapa 1: Preparacao e Planejamento
1. Analise Preliminar:

o Revisdo detalhada do contexto local, incluindo as politicas publicas relacionadas a compra de

produtos para a merenda escolar.
o Identificacdo dos principais atores e partes interessadas envolvidas no processo.
2. Definicao de Objetivos:

o Estabelecimento claro dos objetivos da consultoria, alinhados com as necessidades e

expectativas dos produtores rurais apto a acessarem esta politica publica.
3. Elaboracao do Plano de Trabalho:

o Desenvolvimento de um plano detalhado, incluindo atividades especificas, cronograma e

recursos necessarios.
Etapa 2: Implementagao da Consultoria

1. Reuniao Inicial:

o Envolvimento de nossos clientes para apresentar nossa proposta da consultoria, discutir

objetivos e definir responsabilidades.
2. Levantamento de Dados:

o Realizagdo de levantamento detalhado das compras do PNAE e Programa de Aquisi¢ao de

Alimentos (PAA) realizadas pelo municipio.
o Mapeamento da producgao local, considerando sazonalidade e volume de itens.
3. Estruturacao de Ferramentas e Informacoes:
o Acompanhamento da Chamada Publica vigente do PNAE.

o Estabelecimento de um cronograma para atender as exigéncias do edital para as aquisicées da

agricultura familiar e acompanhar o planejamento.
Etapa 3: Capacitacao e Desenvolvimento de Competéncias

1. Treinamento dos Clientes para compreensao de tudo o processo Publicos:
o Capacitacdo dos clientes publicos para compreender e implementar as ferramentas propostas.

o Transferéncia de conhecimento para garantir a continuidade das agdes no municipio.
Etapa 4: Monitoramento e Avaliagcao

1. Acompanhamento das Acoes:
o Monitoramento continuo do progresso e implementacao das atividades propostas.

o ldentificacdo de desafios e obstaculos e implementacdo de medidas corretivas, conforme

necessario.
2. Avaliacao de Resultados:
o Avaliagao dos resultados alcangados em relagao aos objetivos estabelecidos.

o Analise do impacto das agdes na promogao do desenvolvimento local e na eficacia das compras

da agricultura familiar para o PNAE.
Etapa 5: Encerramento e Documentagao

1. Reuniao de Encerramento:
o Reunido final com os clientes para avaliar os resultados alcancados e discutir proximos passos.

o Apresentagao de relatdrio final que documenta todas as atividades realizadas, resultados obtidos

e recomendacdes para o futuro.
2. Avaliacao da Consultoria:

o Coleta de feedbacks dos participantes para avaliar a eficacia da consultoria e identificar areas de

melhoria.

Apoio da E-Conect: A E-Conect desempenhara um papel fundamental em todo o processo, fornecendo

orientacao técnica, validando materiais produzidos e auxiliando na avaliagdo das atividades realizadas. A
relacdo de transparéncia e confianga entre consultor, grupo de trabalho e a E-Conect é essencial para o

sucesso da consultoria
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