Plano de Negdcio para
Propriedades Rurais

Este plano de negdcios visa criar estratégias para propriedades
rurais com foco em fruticultura e olericultura, abrangendo todos os
aspectos necessarios para o sucesso nos mercados agricolas.
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Analise de Mercado

Demanda Crescente

O mercado de frutas e
vegetals apresenta uma
demanda crescente devido
a0 aumento da
conscientizacdo sobre
alimentacao saudavel.

Concorréncia Regional

A concorréncia regional
inclui pequenos e médios
produtores, mas a qualidade
e diversidade podem ser
diferenciais competitivos.

Oportunidades de
Exportacao

Identificacao de
oportunidades para
exportacao, atendendo a
demanda por produtos
agricolas de alta qualidade
em outros mercados.



Estrategia Online

Criacao de uma
presenca online forte,
com énfase em redes
sociais e marketing
digital.
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Plano de Marketing

Participacao em
Feiras

Participacdo em feiras
agricolas regionais
para alcancar
diretamente os
consumidores e
estabelecer parcerias
comerciais.

Campanhas de
Educacao
Alimentar

Criacdo de campanhas
que promovam oS
beneficios de uma
alimentacao rica em
frutas e vegetais.



Plano Operacional

Cultivo Sustentavel Logistica Eficiente

Adocao de praticas sustentaveis Planejamento logistico para garantir
para garantir a qualidade do solo e a distribuicdo rapida e eficaz das
agua, minimizando o impacto colheitas para os mercados locais e
ambiental. regionais.

Gestao de Mao de Obra

Implementacdo de estratégias para recrutamento, treinamento e
desenvolvimento de mao de obra qualificada.




Plano Financeiro
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Investimento Inicial

Planejamento para um investimento inicial de
100 mil reais, incluindo infraestrutura e
equipamentos.
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Anos para Retorno

Projecao de retorno financeiro dentro de 3
anos, considerando o crescimento do
mercado agricola.



Analise de Riscos

Riscos Climaticos

Desenvolvimento de
estratégias para lidar com
secas, inundacoes e outras
condicdes climaticas
adversas.

Variacoes de Precos

Andlise de mercado para
antecipar e administrar

variacdes nos precos de
frutas e legumes.

Regulamentacao

Compreensao das
regulamentacdes locais e
nacionais para garantir
conformidade e evitar
penalidades.



Equipe de Gestao

Lideranca Especializada Colaboracao Efetiva
Presenca de um agricultor experiente para Promover um ambiente de trabalho
orientar e liderar a equipe de gestao. colaborativo para fomentar a inovacao e

resolver desafios do negdcio.



Conclusao e Proximos Passos

1 Otimizacao Operacional

Implementacao de feedback para otimizar operacdes e garantir sustentabilidade
a longo prazo.

2 Expansao Planejada

Desenvolvimento de planos para expansao, considerando novos cultivos e
mercados potenciais.

3 Enfoque na Qualidade

Manter um forte foco na qualidade e inovacdo para atender as demandas do
mercado e dos consumidores.



